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A Realidade da Precificação
Os números mostram o real custo dos erros:

Definir o preço correto é uma das 
formas mais eficazes de gerar valor para 
o negócio. Ainda assim, distribuidores
perdem de 2% a 11% do lucro anual
devido a falhas na precificação.

Fontes: Deloitte, Industrial Distribution, McKinsey, Modern Distribution Management and National Association of Wholesaler-Distributors (NAW)

O mercado exige ação
Inflação em alta pressiona sua 
capacidade interna de reação 

Estruturas complexas de 
fornecedores exigem agilidade 
nos ajustes de preço

Limitações de mão de obra 
dificultam o controle de margem

Descubra como líderes em distribuição estão aproveitando
a precificação precisa para maximizar o lucro.

Fale com especialistas

O Poder de
Agir Primeiro

Cada atraso dá 
vantagem aos 
concorrentes

Destaque-se com diferenciais
que os concorrentes não
conseguem replicar 

Garanta um posicionamento
estratégico para crescimento
a longo prazo

Lidere o mercado com
excelência operacional

O Preço da
Precificação Imprecisa
Erros de precificação podem
se tornar sua maior
ameaça competitiva.

8–12%
das transações 
apresentam falhas 
de execução

1–8%
de margem perdida 
a cada erro de 
precificação

10%
do lucro bruto em 
risco por ineficiências 
no processo

15–20%
da margem base 
sob pressão 
competitiva

Métricas de sucesso que importam

4 Etapas para
Agir com Estratégia

Avaliar a
situação atual
Identificar lacunas
de performance
e precificação

Integrar
tecnologia
Automatizar
processos,
acompanhar
resultados e
adaptar-se

Otimizar processos
de precificação
Padronizar fluxos
de trabalho e corrigir
falhas de execução

Alinhar com
stakeholders internos
Garantir engajamento da
equipe para mudança
de processos
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02 03

Precisão operacional Ganhos de performance

Resolução de disputas 
de faturamento

Tempo de resposta 
em cotações

Eficiência com automação

Acurácia na precificação

Recuperação de margem

Conformidade contratual

Não permita que
transações mal conduzidas
comprometam sua
participação de mercado.

No setor de wholesale distribution,
responsável por  US$ 8,2 trilhões,
vários dos seus concorrentes já
assumiram a dianteira.
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