O Preco da
Precificacao Imprecisa ®

Erros de precificacao podem
se tornar sua maior

ameaca competitiva. '
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Definir o preco correto € uma das
formas mais eficazes de gerar valor para
0 negocio. Ainda assim, distribuidores

perdem de 29% a 119% do lucro anual Q. -
devido a falhas na precificacao.

O mercado exige agao

* Inflacao em alta pressiona sua
capacidade interna de reacao

o Estruturas complexas de
- fornecedores exigem agilidade
nos ajustes de preco

e Limitacoes de mao de obra
dificultam o controle de margem

Alinhar com Otimizar processos
stakeholders internos de precificacao
Garantir engajamento da Padronizar fluxos
equipe para mudanca de trabalho e corrigir
de processos falhas de execucéo
Avaliar a Integrar

situacao atual @ tecnologia
|dentificar lacunas Wg Automatizar
(Y =
de performance pProcessos,

e precificacao acompanhar
resultados e

@ adaptar-se

4 Etapas para
Agir com Estratégia

Métricas de sucesso que importam

4@ Precisao operacional Ganhos de performance

. e Resolucao de disputas
Acuracia na precificacao

de faturamento
Tempo de resposta

Recuperacdo de margem N
em cotagoes

Conformidade contratual Eficiéncia com automacao

Lidere o mercado com

O Poder de
Agir Primeliro Destaque-se com

que os concorrentes nao

Cada atraso da conseguem replicar

vantagem aos
concorrentes

Garanta um
para crescimento
a longo prazo

US$ 8,2 trilhdes, '
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Nao permita que -
transacoes mal conduzidas
comprometam sua

participacao de mercado. O
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